



 
STRATEGINĖ SESIJA


Sėkmingi sprendimai  
(ir trikdžiai, kurių reikia vengti)





love. challenge. inspire



Pačioje pradžioje yra būtina apsibrėžti ne tik KODĖL TO REIKIA?, bet ir KAS TAI?.


Strateginė sesija - tai daugiau požiūrio reikalas, kuris labai daug nubrėžia koučerio 
veikloje.


Kiek tokia sesija kainuoja?

Kiek jų turi būti?

Kokio jos trukmė?

Visiems ji?

Ir t.t.


VISŲ PIRMA: 


STRATEGINĖ SESIJA 

YRA 


I _ _ _ _ _ _ _ _ _ A


Tiek koučeriui, tiek ir klientui.

Ir jei jau šiame etape ji nebus padaryta tinkamai - 99%, kad geriausiu atveju tai bus 
galima priskirti MOKYMUISI.


Kas iš principo nėra blogai,  
jei tiesiog norima padaryti  
dar daugiaų tų pačių klaidų.


Kiek tai kainuoja?

Tiek, kiek kainuoja dovana. Ji niekada nėra tik tas skaičius, kurį parodo barkodas.

Po šios sesijos Jūs galit būti dovana klientui, o klientas - dovana Jums.

Dėl to abiems tai yra investavimas.


Su ar be papildomo pasiruošimo, 30-90 min pokalbis po kurio abu žengia link kito 
etapo.


Su pasiruošimu: www.petrauskas.pro/dovana/

Be pasiruošimo: pokalbis su idealiu klientu (pagal faktais ir istorija grįstą profilį)


Pokalbio struktūra

(1) parengimas/instruktavimas


(2) koučingo sesija

(3) susitarimai
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http://www.petrauskas.pro/dovana/


(1)

Šiltas priėmimas

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________


Supažindinimas su sesija (jei reikia)

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________


Profesionalumas nuo pirmų minučių

Konfidencialumas _______________________________________________________________

Užrašai _________________________________________________________________________

Jei tiksim vienas kitam ___________________________________________________________


Supažindinimas apie koučingą, kuris prasideda nuo ____ mėn.

Jei dirbtume kartu - į ką norėtumėt koncentruotis?

Ir kodėl būtent tai yra svarbu?


(2) 

Koučingo sesija

Kompetecijos, kurios svarbiausios:

K _ _ _ _ _ _ _ S aukšiausiam lygyje

Į _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ S ne tik sesijai pateiktame klausime


(3) 

Susitarimai

Facts tell / Stories sell

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________


Klausimai, vedantys link daugiau informacijos

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________


Žmonės mėgsta pasirinkimus - ką geriausiai rinktis klientui?

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________


Galutiniai sutarimai dėl tolimesnės veiksmų sekos:

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
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NAMŲ DARBAS:


Ką ir Kaip planuoju paversti savo būdu užpildyti kalendorių sesijomis?:


_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________


Kaip ir kada pradedu savo veiklą?:


_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________


UŽRAŠAMS - IDĖJOMS - ĮŽVALGOMS


_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________
_______________________________________________________________________________________


Su meile

Povilas Petrauskas, PCC


www.petrauskas.pro
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